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SOLEDAD MÉNDEZ KAIRATH

Tel. celular (56-9) 5997727 

e-mail: skairath@gmail.com

	


	experiencia laboral

	Julio 2006 – 

a la fecha

Marzo 2005 –

Julio 2006

Octubre 2003 - Enero 2005

Enero 2003 – Septiembre 2003

Agosto 2002 – Enero 2003

Mayo 2001 – Agosto 2002.

Enero 2001 – Abril 2001.


	RHEIN (CHILE) S.A.

Gerencia Comercial
· Brand Manager, a cargo de la marca Rhein y marcas de
representación Stabilo, Colop y Novus; en el desarrollo, importación y
comercialización de artículos de oficina. Dentro de sus funciones se
encuentran: análisis y desarrollo de productos, imagen de marca,
planificación anual de presupuesto de ventas, margen y volúmenes, control de stocks, exhibición de trademarketing y campañas publicitarias. Estrecha relación con las áreas de Producción, Desarrollo, Ventas y Logística. Relaciones comerciales directas con China y Alemania en búsqueda de nuevos productos, innovación, calidad, bajos costos de producción y packaging. Contacto permanente con clientes en terreno, a cargo de definición de descuentos y precios. A cargo de lanzamientos de temporada. Contacto permanente con agencias (publicidad, diseño y merchandising) y con licenciantes (Disney, Britto, entre otros).
INDUSTRIA TEXTIL MONARCH S.A.

Gerencia Comercial

· Product Manager Calcetines, a cargo de la marca Monarch en el desarrollo y comercialización de los artículos de las líneas: hombre, mujer, niño, niña, bebé y recién nacido. Encargada de coordinar las acciones de ventas, producción y distribución. Dentro de las responsabilidades del cargo se encuentran: organizar la colección desde sus inicios viendo moda (colorido), costos, materias primas, insumos, presupuestos de ventas y producción. Mantener reuniones permanentes con los compradores de grandes tiendas y de los principales clientes, supervisar a las Ejecutivas Comerciales (personas encargadas de mantener en condiciones óptimas los puntos de venta). Además de realizar reuniones constantes con las plantas productivas (2 en total) para coordinar aumentos o bajas en las demandas. Personal a Cargo: una asistente de producto y 8 Ejecutivas Comerciales.

TEJIDOS CAFFARENA S.A.

Gerencia de Marketing

· Jefe Desarrollo de Productos, a cargo de 24 personas, 2 diseñadoras, 1 asistente, 1 ingeniero Industrial y 4 plantas pilotos constituidas por 5 personas c/u. Plantas Piloto de : Ropa, Corsetería, Calcetines y Panties. Encargada de ver desde las tendencias de la moda y requisitos del área comercial (ventas), hasta desarrollar y definir la colección de cada una de las áreas. Realizando 2 temporadas dentro de cada año, constituida, por alrededor de 200 productos en cada una de ellas, trabajo que termina en el producto final, listo para entrar en producción (interna), o ficha técnica lista para mandar a proveedores externos (Oriente, Latino América u otro). Dependencia directa de la Gerencia de Marketing

JOHNSON’S S.A.

Gerencia de Sucursales y Proyectos

· Jefe de Estudios y Nuevos Proyectos, dentro de las funciones se encuentra la evaluación  y desarrollo proyectos, lo que se traduce en: Ampliación de Sucursales a lo largo del país, Creación de Nuevas tiendas Mega Johnson’s y Estudios relacionados con la competencia.

· Asesor Profesional de los Subgerentes de Sucursales Johnson’s y Mega Johnson’s, en temas de desarrollo y crecimiento del negocio.

· Participa en la organización de Reuniones con las diferentes Gerencias, de forma de aunar criterios y decisiones para el manejo de situaciones críticas.

JOHNSON’S S.A.

Gerencia Operaciones MegaJohnson’s

· Se desempeña como Analista Control de Gestión de las tiendas MegaJohnson’s, realizando: creación y control de presupuesto tanto de gastos, como de ventas para las 6 tiendas, creación e interpretación de encuestas aplicadas a nuestros clientes y colaboradores, supervisión de dotación, creación de incentivos, implementación de nuevos procedimientos y supervisión del manejo integral de las tiendas.

JOHNSON’S S.A.

Gerencia de Recursos Humanos

· Se desempeña como Ingeniero de Estudios encargada de realizar estudios de: Dotaciones, Gestión de las diferentes áreas, Optimización de los procedimientos, Evaluaciones de Desempeño de la Compañía, Estudio de compensaciones en conjunto con PWC y Estudios para apoyar negociaciones colectivas.

JOHNSON’S S.A.

Práctica Profesional en Recursos Humanos

· Desarrollo del Sistema de Administración por Objetivos y posterior capacitación a cada una de las Gerencias de la Empresa.
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	eDUCACIÓN

	2012

2012

2001
	ADELPHI UNIVERSITY, programa ELS

SEDE MANHATTAN, NEW YORK CITY.

· Graduada Advanced English and Business Intensive. Junio 2012 a Diciembre 2012.
UNIVERSIDAD ADOLFO IBAÑEZ

ESCUELA DE NEGOCIOS

· Titulada Máster en Marketing.

· Estudios comprendidos entre Marzo 2010 y Diciembre 2011
UNIVERSIDAD DE SANTIAGO DE CHILE

FACULTAD DE INGENIERÍA

DEPARTAMENTO DE INGENIERÍA INDUSTRIAL

· Titulada de la carrera de Ingeniería Civil Industrial el 05 de Septiembre de 2001, obteniendo nota máxima en exámen de grado.

· Proyecto de Título: “DISEÑO DEL MONTAJE DE IMPORTACIÓN PARA PRODUCTOS COSMÉTICOS NATURALES A TRAVÉS DEL NEGOCIO ELECTRÓNICO, PARA SU DISTRIBUCIÓN EN SANTIAGO DE CHILE”
      Licenciada en Ciencias de la Ingeniería.


	Nueva York, USA 

Santiago,

Chile 

Santiago,

Chile

	1993
	COLEGIO ALEMÁN

Egresada de Educación Media con distinción.
	Arica,

Chile


	INFORMACIÓN ADICIONAL

	
	Nacionalidad:               Chilena.

Fecha de Nacimiento: 13 de Mayo de 1976.

Rut:                                 13.005.115-4

Idiomas:                         Inglés Avanzado. 

                       Alemán Básico. 

Herramientas 

Informáticas: Manejo ambiente Windows: Word, Excel (Nivel Avanzado), Power Point, Internet, Proyect, etc.

Creación de páginas Web
Dominio SQL

Manejo de programa powerDesigner

Manejo Lotus 123

Manejo Software Comercial y Gestión presupuestaria

Manejo SPSS nivel básico

Manejo de QAD y aplicación BRIO

Otros cursos: Marketing, Economía y Medio Ambiente, Logística y Comercio Electrónico.


	

	contactos

	
	· Contactos con proveedores nacionales e internacionales, tanto de Materias Primas y Productos Terminados, como de servicios y asesorías.
· Viajes realizados a: Argentina, Bélgica, Estados Unidos, Inglaterra, Noruega, Holanda, Alemania, Austria, Suiza, Italia, Francia, República Checa, República Dominicana, Panamá y Brasil.
	









